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Prawo ochrony konkurencji. Od 1 czerwca 2011 r.
zaczynaja obowigzywaé nowe, krajowe przepisy
dotyczace uméw dystrybucyjnych. Przedsiebiorcy
maja tylko 6 miesiecy na dostosowanie
obowigzujgcych uméw do nowych wymogow.

Nowe Rozporzgdzenie Rady Ministrow dotyczace
wytgczenia niektérych porozumien wertykalnych spod
zakazu porozumien ograniczajgcych konkurencje
(dalej:  ,Rozporzadzenie”)  zastgpi  dotychczas
obowigzujgce rozporzadzenie z 19 listopada 2007 r.
i bedzie obowigzywa¢ do 31 maja 2023r.
Wprowadzone nowg requlacja  zmiany sg
konsekwencjg zmian wynikajgcych z obowigzujgcego
od 1 czerwca 2010 r. Rozporzgdzenia Komisji
Europejskiej Nr 330/2010 w sprawie porozumien
wertykalnych. Ponizej przedstawiamy gtéwne zmiany

wprowadzone Rozporzgdzeniem wraz z krotkim
komentarzem.
Kryterium 30% wudzialtu w rynku zaréwno

dostawcy, jak i nabywcy

Najistotniejszg zmiang jest uzaleznienie mozliwosci
objecia  umowy  dystrybucyjnej (lub  innego
porozumienia wertykalnego) wytgczeniem grupowym
jedynie pod warunkiem, ze udziat w rynku wtasciwym
zarowno dostawcy i jego grupy kapitatowej, jak
i nabywcy ijego grupy kapitatowej, nie przekracza
30% (dotychczas co do zasady warunkiem
zastosowania wytgczenia byt jedynie
nieprzekraczajgcy 30% udziat dostawcy i jego grupy).
W zwigzku z tg zmiang wieksi dystrybutorzy — zanim
zawrg porozumienie dystrybucyjne — bedg zmuszeni
zbada¢ ich udziat w rynku wilasciwym towarow
objetych tym porozumieniem. Takze dotychczas
obowigzujgce umowy muszg zosta¢ zrewidowane pod
tym katem.

Rozporzadzenie przewiduje réwniez, ze w przypadku,
gdy przedsiebiorca odsprzedaje towary nabyte
w ramach porozumienia trzeciemu przedsiebiorcy,
ktéry réwniez jest strong porozumienia, takze jego
udziat w rynku wilasciwym nie moze przekroczy¢
30 %. Zapis ten ma na celu zapobieganie korzystaniu

Competition law. The new national provisions
on distribution agreements effective from
1 June 2011. Undertakings have only 6 months
to adapt contracts to the new requirements.

The new Regulation of the Council of Ministers
regarding exemption of certain vertical agreements
from the prohibition on agreements restricting
competition (hereinafter: the “Regulation”) will
replace the Regulation of 19 November 2007 valid
hitherto and will apply until 31 May 2023.
The changes introduced by the new Regulation are
a consequence of changes resulting from the
European Commission Regulation No. 330/2010 on
vertical agreements, valid since 1 June 2010.
Below, we present the main changes introduced by
the Regulation, together with a brief commentary.

The criterion of the market share threshold of
30 % held by both the supplier and the buyer
The most significant change is that a distribution
agreement (or other vertical agreement) may be
subject to block exemption, if the relevant market
share of both the supplier and its capital group as
well as the buyer and its capital group does not
exceed 30% (so far, in principle, the condition for
exemption was the market share not exceeding
30% of the supplier and its capital group only).
Therefore, bigger distributors - before entering into
a distribution agreement — will need to examine
their market share for goods being subject thereto.
This also applies to current binding contracts.

The Regulation also stipulates that, where an
undertaking resells goods purchased under the
agreement to a third undertaking, who is also
a party to the agreement, his relevant market share
may also not exceed 30%. This provision aims at
preventing the use of block exemption benefits,
when the recipient of the goods/services is the
dominant entity in the market. Furthermore, the
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z dobrodziejstw wytgczenia grupowego, gdy odbiorcg
towaréw/ustug jest podmiot dominujgcy na rynku.
Ponadto Rozporzgdzenie okresla szczegotowo
kryteria ustalania udziatu w rynku (osobne dla
dostawcy i nabywcy). Udziat w rynku oblicza sie na
podstawie wartosci sprzedazy (dla dostawcy) lub
zakupu (dla nabywcy) towaréw/ustug, ktére sg objete
porozumieniem oraz towardéw/ustug substytucyjnych.
Dane, na podstawie ktorych oblicza sie udziat
wrynku, dotyczg zawsze poprzedniego roku
obrotowego. Gdy dane takie nie sg dostepne, pod
uwage bierze sie inne wiarygodne informacje
rynkowe.

Doktadniejsze definicje

Nowe Rozporzadzenie doprecyzowuje dotychczas
obowigzujgce definicje, jednak zmiany nie zmieniajg
istotnie ich tresci. Wazniejsze zmiany dotyczg definicji
systemu dystrybucji selektywnej. W definicji
doprecyzowano, ze dystrybutorzy zobowigzujg sie nie
odsprzedawaé towaréw dystrybutorom nienalezgcym
do tego systemu ,na terytorium, na ktérym dostawca
prowadzi dziatalnos¢ lub podijat dziatania swiadczace
otym, ze zamierza prowadzi¢ dziatalnos¢ w tym
systemie”. Intencjg ustawodawcy jest utatwienie
dostawcy wejscia na nowy rynek terytorialny
w charakterze dystrybutora, zanim jego produkty
pojawig sie na tym terytorium. W zwigzku z tym
dystrybutorzy bedg musieli uwzglednia¢ intencje
dostawcy zwigzane z poszerzeniem jego dziatalno$ci.
Rozszerzono pojecie know-how poprzez usuniecie
odestania do art. 2 Ustawy o ochronie konkurencji
i konsumentow. W konsekwencji przez know-how
rozumie¢ bedziemy wszelkie informacje ,,co do ktérych
podjeto dziatania zmierzajgce do zapobiezenia ich
ujawnieniu”, nie ograniczajgc ich do informacji
wymienionych w Ustawie. Dostawca musi dokonac
kazdorazowo dokladnego badania, czy dane
informacje mieszczg sie w definicji know-how oraz czy
sg niezbedne do wtasciwej dystrybucji towarow
dostawcy.

Dodatkowo dookreslona zostata definicja produktéw
substytucyjnych, poprzez wskazanie konkretnych

Regulation sets out detailed criteria for determining
market share (separate for the supplier and the
buyer). Market share is calculated based on sales
value (for the supplier) or purchase (for the buyer)
of contract goods/services and substitute
goods/services. The data used for the calculation of
market share always refers to the previous financial
year. When such data is not available, other
reliable market information is taken into
consideration.

More precise definitions

The new Regulation clarifies definitions existing
hitherto, however, the changes do not substantially
alter their content. Major changes include the
definition of a selective distribution system.
It was clarified that the distributors undertake not to
resell the goods to distributors not belonging to this
system “on the territory where the supplier
conducts his business activity or has taken action
showing that he intends to conduct business
activity in this system”. The intention of the
legislator was to facilitate the supplier to expand his
activity to new territories, with this taking place
before his products show up on the given territory.
Therefore, distributors will need to be aware of the
intentions of the supplier as regards expansion of
his business activity.

The notion of know-how was extended by removing
the reference to Article 2 of the Act on Competition
and Consumer Protection. In consequence, any
information, not only limited to those listed in the
Act, which are protected by undertakings from
disclosure shall be considered as know-how. The
supplier must carefully examine whether the
information provided in the vertical agreement is
protected as know-how and whether it is necessary
for the proper distribution of his goods.

Moreover, the definition of substitute products
has been expressly defined, by identifying the
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kryteribw oceny: przeznaczenie, jakos¢, cena.
Wprowadzono réwniez definicje ,klienta nabywcy” —
jest to przedsiebiorca niebedacy strong porozumienia
wertykalnego, kupujacy towary objete porozumieniem
wertykalnym od nabywcy w celu ich odsprzedazy.
Rozporzadzenie stanowi, iz jakiekolwiek klauzule
zawarte pomiedzy dostawcg i nabywcg dotyczgce
ograniczenia aktywnej sprzedazy do okreslonych
terytoriéw lub grup klientdéw nie mogg rozciggac sie na
klientow nabywcy.

Porozumienia wertykalne pomiedzy zwigzkami
przedsigbiorcow

Sladem regulacji unijnej, objeto  wylgczeniem
grupowym dwa typy porozumieh: (i) porozumienia
zawarte miedzy zwigzkami przedsiebiorcéw oraz (ii)
porozumienia zawarte pomiedzy zwigzkami
przedsiebiorcéw i ich dostawcami pod warunkiem, Zze
wszyscy czionkowie zwigzku sg sprzedawcami
detalicznymi towaréw (nie ustug), a obrot zadnego
Z nich (wraz z obrotem przedsiebiorcow nalezacych
do jego grupy kapitatowej), nie przekracza
réwnowartosci 50 milionéw euro w poprzednim roku
kalendarzowym. Nalezy przypomnie¢, ze nie tylko
porozumienia zawierane pomiedzy indywidualnymi

przedsiebiorcami, czy to konkurentami, czy
kontrahentami, mogg ograniczy¢ konkurencje.
Réwniez wszelkie decyzje np. stowarzyszen

branzowych podlegajg ocenie przez pryzmat prawa
konkurencji. Wylgczeniu grupowemu na podstawie
Rozporzagdzenia mogg podlegac¢ jednak tylko takie
porozumienia zwigzkéw przedsiebiorcow, w ktorych
wszyscy czionkowie sg detalicznymi sprzedawcami
towarow.

Porozumienia miedzy konkurentami

Zmieniono kryteria wytgczenia wertykalnych
porozumien niewzajemnych pomiedzy konkurentami.
Zgodnie znowa regulacjg porozumienia takie sag
objete wytgczeniem jezeli (i) dostawca jest wytwodrca
i dystrybutorem towaréw (nie ustug) a nabywca nie
jest konkurentem na szczeblu wytworstwa, lub (i)
dostawca swiadczy ustugi na kilku szczeblach obrotu,

specific evaluation criteria: purpose, quality, price.

Lastly, the Regulation implements a definition of
customer of the buyer as an undertaking — which
is not a party to the vertical agreement, and is
purchasing goods subject to that vertical
agreement from the buyer in order to resell them.
The Regulation states that any agreements
between the buyer and the supplier restricting the
active sale to a given territory or groups of clients
cannot be imposed on the customer of the buyer.

Vertical agreements between associations of
undertakings

Following the Commission’s regulation, two types
of agreements i.e. (i) the agreements entered into
between associations of undertakings and (ii) the
agreements entered into between associations
of undertakings and their suppliers are added as
being covered by the block exemption provided
that, all association members are retailers of goods
(not services) and the turnover of none of them
(along with the turnover of undertakings within its
capital group) exceeds the equivalent of EUR 50
million in the previous calendar year. Entrepreneurs
must remember that it is not only understandings
between individual companies, whether
competitors of contractors, that are considered
as being capable of restricting competition but also
any decisions of associations of undertakings
which can be questioned by competition law.
But, this is only if all members of the association
are retailers of goods and the agreement
concluded can be covered by the block exemption.

Agreements between competitors

Criteria for exclusion of non-reciprocal vertical
agreements between competitors have been
changed. Under the new Regulation, such
agreements are subject to the exemption if (i) the
supplier is a manufacturer and a distributor of
goods (not services), and the buyer is not
a competing undertaking at the manufacturing
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a nabywca dostarcza towary lub $wiadczy ustugi na
poziomie detalicznym i nie jest konkurentem na tym
szczeblu obrotu, na ktéorym nabywa ustugi objete
porozumieniem  wertykalnym. Pierwszy wyjatek
obejmuje sytuacje podwadjnej dystrybuciji, tj. producent
danych towaréw dziata réwniez jako ich dystrybutor
w konkurencji z niezaleznymi dystrybutorami jego
produktow. Drugi wyjatek obejmuje podobne sytuacje
zwigzane z podwdjng dystrybucjg, ale tym razem
w odniesieniu do ustug, gdy dostawca dostarcza
rowniez produkty na szczeblu detalicznym, na ktorym
prowadzi dziatalnos¢ nabywca.

Przepisy przejsciowe

Do porozumieh podlegajgcych wylgczeniu na
podstawie poprzedniego rozporzgdzenia, stosuje sie
przepisy dotychczasowe, do czasu dostosowania tych
porozumien do przepisow nowego Rozporzadzenia,
jednak nie dtuzej niz do dnia 30 listopada 2011 r.
Oznacza to, ze przedsiebiorcy majg jedynie pét roku
na przeprowadzenie wewnetrznych kontroli i audytow
porozumien, ktérych sg stronami oraz na
dostosowanie wszelkich uméw do nowych przepisow.
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level; or (ii) the supplier is a provider of services at
several levels of trade, while the buyer provides its
goods or services at the retail level and is not
a competing undertaking at the level of trade where
it purchases the contract services. The first
exception covers situations of dual distribution, that
is, the manufacturer of particular goods also acts
as the distributor of the goods in competition with
independent distributors of its goods. The second
exception covers similar situations of dual
distribution, but in this case for services, when the
supplier is also a provider of products at the retalil
level where the buyer operates.

Transitional provisions

Existing provisions shall apply to agreements
subject to exemption under the previous
regulations, until adjusting those agreements to the
provisions of this Regulation, however not later
than until 30 November 2011. This means that
undertakings have only half a year to carry out
internal audits and audits of agreements which they
are parties to and to adapt all contracts to the new
provisions.
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